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КТО МЫ

Корпоративный 
страховой брокер

B2B банкострахование

ИИ для страховой 
индустрии

В2В маркетплейс 
ДМС

MAINS GROUP

ИИ в ДМС

Защита активов 
компаний

ДМС для персонала ИИ в авто



БАНК КАК СТРАХОВАТЕЛЬ

КИБЕР-УГРОЗЫ

БОРЬБА ЗА КАДРЫ

ТОП-3 
финансовый сектор 
один из лидеров 
по кибер-атакам 
Red security 

71% 
утечки 
персональных 
данных 
Positive technologies

90% 
банков 
имеют сайты-
двойники
BI.Zone

ТОП-5 банков расширили пакет ДМС 
как элемент соц. пакета в 24-25гг. Опрос банков



БАНК КАК КАНАЛ, КИБ

Пересмотр сценария убытка:
Частота х Тяжесть

Новая причина перерыва в деятельности:
Лукойл, Novabev (ВинЛаб), IEK Group, 
Аэрофлот, РЖД, Столички, 12Storeez, 
НеоФарм, Почта России, Вкусвилл

Унификация страхования проектов 
по инициативе ВЭБ

БПЛА ПРОЕКТНОЕ ФИНАНСИРОВАНИЕ

КИБЕР ПРОСРОЧЕННАЯ «ДЕБИТОРКА»

3

(пример)

млрд. 
руб.

Необходимость в дополнительном 
инструменте для управления 
кредитными рисками клиента

101 рост просроченной ДЗ
рос. компаний (21-24гг.)

%+

РНПК

Исключение «человеческого фактора»
для объектов с риском ниже среднего

Новеллы, меняющие
страховое покрытие

доступная 
страховая сумма



БАНК КАК КАНАЛ, МСП

ЦИТАТЫ ОТ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ

ИДЕАЛЬНОЕ 
ЦЕННОСТНОЕ 
ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Доверяю этому банку и купил через 
них страховку, давно об этом думал, 
но сам не мог разобраться. Они мне 
предложили выбрать из разных вариантов 
и подвигнули, наконец, это сделать

Ценность - не почувствовать себя 
лохом, я перепроверяю, что мне 
пытаются навязать. Когда-то погасил 
кредит, а страховку не смог 
расторгнуть. И оказалась, что она 
дороже гораздо, чем напрямую

Быстро. Мне хочется быстро сделку 
закрыть, страхование вторично. 
Мне не сильно важно, какая 
страховая. Выбираю, не самую 
дешевую, ну и не самую дорогую 

Мне могут отказать в выплате, 
банку вряд ли. 
Страховка от банка более 
надежная

Интервью MAINS 

выбор понятных 
страховых продуктов

рыночная стоимость 
продуктов

быстрое 
оформление

надежность канала 
и страхового покрытия



БАНК КАК КАНАЛ, МСП
продукты, которые говорят на языке клиентов
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§ Доверительные              
отношения с клиентами

§ Устаревшие                                  
способы работы

§ Постоянный                             
поиск клиентов

БРОКЕРЫ

§ Глубокая экспертиза

§ Высокая стоимость 
привлечения клиента

§ Вариативность 
предложений для клиента

ЭКОСИСТЕМЫ

§ Огромная собственная 
клиентская база

На практике создаются 
продукты с низкой                
клиентской ценностью

Высоко-комиссионные 
продукты с низкой                               
клиентской ценностью

§ Обилие клиентских путей                
и точек контактов

§ Огромная собственная 
клиентская база

§ Прямой доступ                                
к клиентам

БАНКИVS

БАНК КАК КАНАЛ, ФЛ
банки vs другие каналы продаж



БАНК КАК КАНАЛ, ФЛ
возможная смена парадигмы

К ВЫСОКОМУ LTV 
ЗА СЧЕТ ЦЕННЫХ 
ПРОДУКТОВ
и увеличению общего заработка банка

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год

От продуктов с LTV на сроке кредита

1 год 2 год 3 год 4 год 5 год 6 год

Конец действия 
кредита



ООО «Мэйнс страховые брокеры и консультанты (ООО «МСБК»)

Сергей Худяков
Генеральный директор

+7 910 422 0845

sergey.khudyakov@mainsgroup.ru

БОЛЬШЕ, ЧЕМ 
СТРАХОВАНИЕ


