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Чистые комиссионные доходы 

Чистые %% доходы минус расходы на 
резервы на возможные потери 

Отношение чистых комиссионных 
доходов к %% доходам за вычетом 
резервов на возможные потери 

Роль комиссионных доходов банков продолжает повышаться 

 Чистые комиссионные доходы банков по итогам 2013г. достигли 654 млрд.руб. (+15,5%) 

 Отношение чистых комиссионных доходов к процентным доходам за вычетом резервов выросло до 48% 

Отношение чистых комиссионных доходов к прибыли банковского сектора составило 66%  

Банки в поисках доходов все больше будут делать ставку на комиссионные доходы, дополнительные 
кросс продажи, в том числе, продуктов третьих сторон. 

Источник: «Эксперт РА» по данным ЦБ РФ 



Доходы от банкострахования растут и концентрируются 
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 Альтернатива процентным доходам банков – доходы от продажи страховых продуктов 

 В 2013 году рынок банкострахования превысил 190 млрд.руб., увеличившись на 20% 

 Несмотря на замедление темпов кредитования, драйвером рынка остается кредитное страхование 
заемщиков от несчастных случаев, а также от потери работы (рост сборов по видам более 70%) 

 Наблюдается существенное усиление концентрации доходов всего рынка внутри кэптивных 
банкостраховых групп 

 Для розничных банков доходы от страхования составляют основную долю комиссионных доходов 

Источник: «Эксперт РА» 



 Рост финансового рынка возможен за счет страхового и пенсионного рынков 

 

 Существенный прирост членов Ассоциации возможен за счет новых членов-

участников страхового рынка 

 

 Синергия банковского и страхового рынков, совместная работа в Ассоциации 

позволит розничным банкам обратить внимание на предлагаемые страховые 

инструменты и начать получать дополнительные комиссионные доходы от 

своих розничных клиентов вместе со страховыми компаниями. 

Выводы 



 
 

Спасибо за внимание! 


